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Die BSH bietet innovativen Startups eine umsatzorientierte
Partnerschaft an

e Europas fuhrender Hausgeratehersteller bietet einen schnellen Weg, um
Geschéftsbeziehungen zwischen jungen Unternehmen aufzubauen, die
innovative Losungen fur das zukunftige Zuhause entwickeln.

e BSH Startup Kitchen ist die neue Venture Client Geschaftseinheit der
BSH und fordert innovative L6sungen von exzellenten Startups in einer
fur beide Seiten vorteilhaften Partnerschaft

Minchen, 11. Méarz 2019 (BSH) — Die BSH, einer der weltweit fihrenden Hausgeréteher-
steller und die Nummer eins in Europa, setzt die erfolgreiche Zusammenarbeit mit Star-
tups fort. Mit der neu gegrundeten Venture Client Geschéftseinheit bietet die BSH einen
mafRgeschneiderten und schnellen Weg, um weltweit Losungen von exzellenten Star-
tups zu identifizieren und zu adaptieren. Ziel der Geschaéftseinheit ist es, die neuesten
Innovationen schnell und effizient in Produkte, Dienstleistungen oder Prozesse der BSH
Zu integrieren. Die BSH Startup Kitchen ist Teil des BSH Open Innovation Programms.

Innovationsférderung — durch Kooperation und partnerschaftliches Miteinander

"Das Open Innovation Programm ermdglicht uns, Ideen, neue Technologien oder Feedback
von externen Partnern so in das Unternehmen einflieBen zu lassen, dass eine nahtlose In-
tegration in unsere Innovationsprozesse moglich wird. Das bedeutet: Die BSH ist offen fir
innovative Ldsungen und Dienstleistungen von Startups und jungen Unternehmen", erklart
Karsten Ottenberg, Vorsitzender der BSH-Geschéaftsfihrung. "Wir suchen nach geeigneten
Partnern und Geschéaftsmodellen, um den Konsumenten neue und spannende Erfahrungen
bieten zu kénnen. Deshalb treibt die BSH den Wandel zu einem Hardware+ Unternehmen
voran, das neben exzellenten Haushaltsgeraten auch sein Angebot an digitalen und individu-
ellen Dienstleistungen erweitert".

Die BSH wird zum Venture Client

Mit der BSH Startup Kitchen erhalten junge Unternehmen die Méglichkeit, eine langfristige
Geschéftsbeziehung mit der BSH aufzubauen. Die Partnerschaft beginnt mit einem bezahlten
Pilotprojekt - untersttitzt durch einen schlanken und schnellen Einkaufsprozess, der es zulasst,
gemeinsam an der Produkt-, Service- und Prozessintegration mit dem jeweiligen Startup zu
arbeiten. Dabei bietet die BSH Startup Kitchen wertvolle Einblicke und Kontakte, so dass Star-
tups ihr Geschéaftsmodel fir die BSH und dartber hinaus anpassen kdnnen. Dieses Konzept
wird allgemein als Venture Client Methode bezeichnet.
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"Die Venture Client Methode sorgt fir ein héheres Innovationstempo und eine intensive Part-
nerschaft. Mit der BSH Startup Kitchen bauen wir enge Beziehungen zwischen jungen Unter-
nehmen und der BSH auf, ohne direkte Finanzierung oder Beteiligung in Form von Anteilen.
Jedes Startup, mit dem wir zusammenarbeiten, hat die Méglichkeit, ein eigenstandiges, nam-
haftes Unternehmen zu werden. Die BSH profitiert dabei vom Wachstum des jungen Unter-
nehmens und erhalt friher als alle anderen Marktteilnehmer die Méglichkeit, Produktinnovati-
onen zu entwickeln und Dienstleistungen zu integrieren®, erklart Mario Pieper, Leiter der Digital
Business Unit der BSH. Mario Pieper und sein Team sind fir die Entwicklung neuer, nicht nur
digitaler Geschaftsmodelle verantwortlich.

Die BSH Startup Kitchen sucht wachstumsstarke Startups, die innovative Losungen fir den
Hausgeratemarkt und den operativen Bereich der BSH anbieten. Qualifizierte Kandidaten ver-
flgen Uber einen funktionierenden Prototyp und haben Startkapital von mindestens einem pro-
fessionellen Investor erhalten, so dass die erste formelle Investitionsrunde tUber Freunde und
Familie hinaus abgeschlossen ist.

-Wir haben erkannt, dass fir viele unserer Geschéftsbereiche Startups eine wertvolle Quelle
innovativer Technologien und L6sungen darstellen. Mit der BSH Startup Kitchen haben wir die
Mdglichkeit solche Innovationen direkt in unserer Produktentwicklung aber auch zur Steige-
rung der Produktivitdt unserer Prozesse einzusetzen® sagt Lars Roessler, Venture Partner der
BSH Startup Kitchen.

Die Startup Kitchen sucht fir konkrete BSH-Projekte und Produkte kontinuierlich nach poten-
tiellen Partnern unter den besten Startups weltweit. Junge Unternehmen, die an einer Venture
Client Partnerschaft mit der BSH interessiert sind, konnen sich Uber die Website der BSH
Startup Kitchen bewerben.

Uber die BSH Startup Kitchen

Die BSH Startup Kitchen ist der fihrende Venture Client in der Hausgerateindustrie. Die Vision
der Partnerschaft ist es, der wertvollste Kunde fir erstklassige Startups in der Hausgerate-
branche zu werden. Mit dem Angebot einer ersten, bezahlten Bestellung und einer nicht-ex-
klusiven Partnerschaft an bereits finanzierte Startups bietet die BSH Startup Kitchen mehr als
eine Kunden-Lieferanten-Beziehung. Sie ermdglicht Einblicke, offnet Netzwerke und unter-
stitzt bei der Skalierung der Geschéaftsmodelle. Weitere Informationen finden Sie unter
www.bshstartupkitchen.com.

Weitere Presse-Materialien im Newsroom unter: https://www.bsh-group.com/newsroom/
Informieren Sie sich aktuell tiber weltweite Themen der BSH auch unter: http://stories.bsh-

group.com.

Die BSH Hausgerate GmbH ist mit einem Umsatz von rund 13,8 Mrd. Euro im Jahr 2017 und
mehr als 61.800 Mitarbeitern ein weltweit fihrendes Unternehmen der Hausgeratebranche.
Die BSH produziert in rund 40 Fabriken und ist mit etwa 80 Gesellschaften in circa 50 Landern
vertreten. Die BSH ist ein Unternehmen der Bosch Gruppe.
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